AGS Autoglas Spezialist

lhr Systempartner fGr mehr
Umsatz und Profit mit Autoglas

Als Autoglas-Systemgeber ging AGS AUTOGLAS SPEZIALIST Anfang 2016 in die Expansionsphase;
inzwischen haben sich mehr als 300 Kfz-Werkstatten und Autoglaser dem System angeschlossen.

nbestreitbar durfte sein, dass
U Verbraucher den Kfz-Werkstatten
zunehmend die Kompetenz in Sa-
chen AUTOGLAS absprechen. Denn die

permanente Werbung des grof3en Auto-
glaser aus Koln fiihrt genau dazu.

Und genau hier setzt AGS an ...

AGS baut auf Empfehlungen und nicht auf
starr vorgegebene Franchise- und System-
vorgaben auf; nach einer umfassenden
Analyse der Ist-Situation des Betriebes
wird diesem aus Sicht eines Autoglas-
Fachmannes in einem intensiven Bera-
tungsgesprach Starken und Schwéchen
im Geschaftsfeld ,Autoglas” aufgezeigt.

Der Verbraucher hat durch das Er-
scheinungsbild nicht nur des grof3en be-
kannten Glasers aus Koln eine klare Vor-
stellung, wie ein Fachbetrieb fiir Autoglas
aussehen muss.

Bedeutet - ohne eine klare deutliche
Signalisation als Autoglas-Fachbetrieb so-
wohl im Auf3en- wie Innenbereich werden
weder der Werkstatt- noch der Fremd-
kunde die Kfz-Werkstatt als Fachbetrieb
fur Autoglas wahrnehmen und als fachlich
kompetent anerkennen.

Das eigene Werkstattpotenzial nutzen,
denn wem vertrauen Kunden eher - der
eigenen Werkstatt des Vertrauens oder
einem meist anonymen Filialisten?

Sowohl das effektive Verkaufsge-
sprach als auch das Beurteilen von Schei-
benschaden wird durch die Berater von
AGS geschult, denn auch bei Autoglas gilt,
dass die Kunden Vertrauen in die Kom-
petenz der Werkstatt haben missen.

Im Gegensatz zu anderen Auto-
glas-Systemgebern setzt AGS dabei also
nicht auf die ,Hoffnung von gelenkten
Schéaden”. Denn die bedeuten zugleich
erhebliche Nachldsse auf den betriebs-
eigenen Stundenverrechnungssatz sowie

hohe Rabatte auf Scheiben, Zubehdr und
Verbrauchsmaterial.

Die erzwungenen Nachldsse und Ra-
batte mussen Ubrigens auch bei Schaden
der eigenen Werkstattkunden und selbst
akquirierter Auftrage durch Werbung und
Marketing gewdhrt werden - was gerne
mal verschwiegen wird

Angesichts der Dominanz des kdlni-
schen Marktfiihrers wird sich niemand
wundern, dass diesem auch die relativ ge-
ringen Vermittlungsleistungen der Versi-
cherungswirtschaft im wesentlichen zu
Gute kommen.

Bedeutet - AGS-Partner rechnen im
Gegensatz zu anderen Glasersystemen
ihre Glasschdden zum ausgehédngten orts-
Ublichen Stundenverrechnungssatz (SVS)
ab und erhéhen somit ihren Profit gegen-
Uber den Werkstatten, die zur Abrechnung
der mit den Versicherungen ausgehandel-
ten Niedrigpreise ihres Systemgebers
gezwungen sind.

Als Dienstleister stellt AGS jedem
Partner eine spezielle Autoglasbestell- und
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Abrechnungssoftware zur Verfligung. Mit
ein paar einfachen Klicks lassen sich u. A.
Scheiben ausgewdhlter OEM-Lieferanten
bestellen. Das Kalkulations- und Abrech-
nungsprogramm ist technisch ausgereift
und sendet die Rechnungen als Datensatz
an alle Versicherungen, so dass eine
schnelle Regulierung der Schaden erfol-
gen kann.

Das Kooperationsnetzwerk von AGS
stellt nachweislich sicher, dass unberech-
tigte Rechnungskiirzungen beispielsweise
vom ausgehadngten Stundenverrechnungs-
satz nachreguliert werden. Flr Partner
KOSTENLOS!

Eine individualisierte Glas-Homepage
mit Suchmaschinenoptimierung nicht nur
fir Autoglas ergéanzt die firmeneigene
Onlineprdsenz — immer mit der Zielset-
zung, dass die Kunden den Betrieb als
Werkstatt des Vertrauens und Fachbetrieb
fur Autoglas wahrnehmen.

Mehr Umsatz und mehr Profit sind
beim gemeinsamen Umsetzen der AGS-
Systemleistungen automatisch die Folge.




